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 کمیسیون سرمایه‌گذاری اتاق بازرگانی اصفهان
 ) دوشنبه های سرمایه گذاری (
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    تجارت الکترونیک: این حوزه با درآمد ۴ تریلیون دلار در سال 2022 بیشترین سهم درآمدی را دارد. پیش‌بینی می‌شود که این
رقم در سال 2040 به ۱۵۰۰۰ تا ۲۰۰۰۰ میلیارد دلار برسد. نرخ رشد سالانه ترکیبی )CAGR( بین ۷ تا ۹ درصد خواهد بود.

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

۲

تجارت الکترونیک )E-COMMERCE( یکی از جالب‌ترین و پویای‌ترین حوزه‌های رشد اقتصادی است که در سال 2022 با درآمد
4 تریلیون دلار به عنوان بزرگترین بخش اقتصادی شناخته شده است. پیش‌بینی‌ها نشان می‌دهد که این صنعت تا سال 2040 به اندازهٔ

15 تا 20 تریلیون دلار خواهد رسید، که نشان‌دهنده رشد قابل توجهی است.

1. عوامل موثر در رشد تجارت الکترونیک: 
الف( فناوری‌های نوین: 

،)MACHINE LEARNING( یادگیری ماشین ،)AI( پیشرفت‌های فناوری:  توسعه فناوری‌های مرتبط با هوش مصنوعی
واقعیت مجازی )VR(، واقعیت افزوده )AR( و بلاکچین نقش مهمی در بهبود تجربه کاربری مشتریان دارد.

سرعت اینترنت و پهنای باند بالا:  توسعه شبکه‌های 5G و اینترنت سریع‌تر به تجارت الکترونیک کمک می‌کند تا خدماتی با
کیفیت بالاتر ارائه دهد.

ب( تغییرات رفتاری: 
رفتارهای خرید آنلاین:  همراه با گسترش استفاده از دستگاه‌های هوشمند )مانند گوشی‌های هوشمند و تبلت‌ها(، رفتارهای خرید

آنلاین در بین مردم افزایش یافته است.
پراکندگی جغرافیایی:  تجارت الکترونیک به کشورهای در حال توسعه نیز رسیده است و این باعث شده تا بازارهای جدیدی برای

فروش‌دهندگان آنلاین باز شود.

ج( سرمایه‌گذاری‌های زیاد: 
سرمایه‌گذاری‌های خصوصی و دولتی:  شرکت‌های مختلف و دولت‌ها به طور فزاینده‌ای در این حوزه سرمایه‌گذاری می‌کنند تا از

فرصت‌های این بازار بهره‌مند شوند.
توسعه لجستیک:  بهبود سیستم‌های تحویل سفارشات و لجستیک، به ویژه در مناطق دورافتاده، به رشد تجارت الکترونیک کمک

می‌کند.

 :)CAGR( نرخ رشد سالانه ترکیبی 
7 تا 9 درصد، نرخ رشد سالانه ترکیبی )CAGR( بین 7 تا 9 درصد نشان می‌دهد که این صنعت با یک رشد ثابت و پایدار در حال حرکت است.

این نرخ رشد به دلیل عواملی مانند:افزایش دسترسی به اینترنت ،توسعه فناوری‌های پیشرفته،تغییر رفتارهای خرید،و سرمایه‌گذاری‌های زیاد
مقایسه با حوزه‌های دیگر: 

با توجه به نرخ رشد CAGR دیگر صنایع )مانند انرژی تجدیدپذیر یا سلامت(، تجارت الکترونیک همچنان یکی از سریع‌ترین صنایع رشد کننده
است.
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    هوش مصنوعی و خدمات: درآمد این بخش در 2022 تنها ۸۵ میلیارد دلار است. پیش‌بینی می‌شود که این رقم در 2040
به ۱۵۰۰ تا ۴۶۰۰ میلیارد دلار برسد. این حوزه نرخ رشد بالا )CAGR( بین ۱۷ تا ۲۵ درصد دارد.

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

هوش مصنوعی )AI( و خدمات مرتبط با آن یکی از پرتفاوت‌ترین حوزه‌های رشد در دهه‌های آینده است. با درآمد 85 میلیارد دلاری در
سال 2022، این بخش همچنان در حال تکامل است، اما پیش‌بینی‌ها نشان می‌دهد که تا سال 2040 به اندازهٔ 1.5 تا 4.6 تریلیون دلار  

خواهد رسید، که نشان‌دهنده رشد قابل توجهی است. نرخ رشد سالانه ترکیبی )CAGR( این حوزه بین 17 تا 25 درصد  قرار دارد.

1. عوامل موثر در رشد هوش مصنوعی: 
الف( توسعه فناوری: 

پیشرفت الگوریتم‌ها:  توسعه الگوریتم‌های پیشرفته‌تر در زمینه یادگیری عمیق )DEEP LEARNING(، شبکه‌های عصبی
)NEURAL NETWORKS( و پردازش زبان طبیعی )NLP( به هوش مصنوعی کمک می‌کند تا کاربردهای جدیدی پیدا

کند.
TPU (TENSOR PROCESSING و GPU سرعت محاسباتی:  افزایش قدرت پردازنده‌ها و توسعه فناوری‌های مثل

(UNITS به بهبود عملکرد AI کمک می‌کند.

ب( کاربردهای گسترده: 
صنایع مختلف:  هوش مصنوعی در صنایع مختلفی مانند سلامت، تجارت، بانکداری، خودرو، و حتی آموزش کاربردهای

گسترده‌ای دارد.
شخصی‌سازی خدمات:  شرکت‌ها از هوش مصنوعی برای شخصی‌سازی تجربه مشتریان استفاده می‌کنند، که این موضوع به بهبود

رضایت مشتری منجر می‌شود.

ج( دسترسی به داده‌ها: 
بزرگ‌ترین منبع AI:  داده‌ها اساس کار هوش مصنوعی هستند. با افزایش داده‌های موجود )BIG DATA(، هوش مصنوعی

می‌تواند پیش‌بینی‌ها و تصمیمات دقیق‌تری انجام دهد.

 :)CAGR( نرخ رشد سالانه ترکیبی 
17 تا 25 درصد: 

 نرخ رشد CAGR بالای هوش مصنوعی نشان می‌دهد که این صنعت یکی از سریع‌ترین صنایع رشد کننده است. این رشد به دلیل:
توسعه فناوری ،کاربردهای گسترده،سرمایه‌گذاری‌های زیاد ،

مقایسه با حوزه‌های دیگر: 
نرخ رشد هوش مصنوعی بالاتر از بسیاری از حوزه‌های دیگر است، مانند تجارت الکترونیک )7 تا 9%( یا انرژی تجدیدپذیر )10 تا %15(.

۳
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خدمات ابری: با درآمد ۲۲۰ میلیارد دلار در 2022، پیش‌بینی می‌شود این صنعت تا سال 2040 به درآمد ۱۶۰۰ تا
۳۴۰۰ میلیارد دلار برسد. نرخ رشد بین ۱۲ تا ۱۷ درصد است.

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

خدمات ابری )CLOUD SERVICES( یکی از پررشدترین صنایع تکنولوژیکی است که در سال 2022 با درآمد 220 میلیارد دلار
به عنوان یکی از مهم‌ترین بخش‌های اقتصاد دیجیتال شناخته شده است. پیش‌بینی می‌شود که تا سال 2040، این رقم به اندازهٔ 1.6 تا

3.4 تریلیون دلار  برسد، که نشان‌دهنده رشد قابل توجهی است. نرخ رشد سالانه ترکیبی )CAGR( این حوزه بین 12 تا 17 درصد  
قرار دارد.

1. عوامل موثر در رشد خدمات ابری: 
الف( فراگیری دیجیتال: 

انتقال به ابر:  شرکت‌ها و سازمان‌ها به دلیل هزینه‌های کمتر، امنیت بالا و قابلیت مقیاس‌پذیری، به طور فزاینده‌ای به سمت ابر
منتقل می‌شوند.

کار از راه دور:  روند کار از راه دور )REMOTE WORK( به خدمات ابری کمک کرده است، زیرا این خدمات به کاربران
اجازه می‌دهند از هر جا به داده‌ها و برنامه‌ها دسترسی داشته باشند.

ب( توسعه فناوری: 
محاسبات پیشرفته:  توسعه فناوری‌های مثل محاسبات کوانتومی، EDGE COMPUTING و IOT به خدمات ابری کمک

می‌کند تا عملکرد بهتری ارائه دهد.
امنیت ابری:  شرکت‌های ابری به طور مستمر در امنیت سرمایه‌گذاری می‌کنند تا داده‌های کاربران را محافظت کنند.

ج( کاربردهای مختلف: 
صنایع مختلف:  خدمات ابری در صنایع مختلفی مانند سلامت، آموزش، تجارت، و حتی دولت کاربردهای گسترده‌ای دارد.

توسعه برنامه‌نویسی:  توسعه‌دهندگان از خدمات ابری برای اجرای برنامه‌های خود استفاده می‌کنند، که این موضوع به رشد این
صنعت کمک می‌کند.

 :)CAGR( نرخ رشد سالانه ترکیبی 
12 تا 17 درصد: 

نرخ رشد CAGR خدمات ابری نشان می‌دهد که این صنعت با یک رشد ثابت و پایدار در حال حرکت است. این رشد به دلیل:
فراگیری دیجیتال ،توسعه فناوری ، کاربردهای گسترده

مقایسه با حوزه‌های دیگر: 
نرخ رشد خدمات ابری بین تجارت الکترونیک )7 تا 9%( و هوش مصنوعی )17 تا 25%( قرار دارد، که نشان‌دهنده موقعیت میانی اما پایدار این

۴صنعت است.
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    خودروهای برقی: این بخش در 2022 با درآمد ۴۵۰ میلیارد دلار فعالیت می‌کند و پیش‌بینی می‌شود در 2040 به
درآمد ۲۵۰۰ تا ۳۲۰۰ میلیارد دلار برسد. نرخ رشد این حوزه بین ۱۰ تا ۱۲ درصد خواهد بود.

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

خودروهای برقی )ELECTRIC VEHICLES - EVS( یکی از جالب‌ترین و پویای‌ترین حوزه‌های رشد در دهه‌های آینده است. با
درآمد 450 میلیارد دلار در سال 2022، این صنعت به طور قابل توجهی در حال گسترش است، و پیش‌بینی می‌شود که تا سال 2040 به

اندازهٔ 2.5 تا 3.2 تریلیون دلار  برسد. نرخ رشد سالانه ترکیبی )CAGR( این حوزه بین 10 تا 12 درصد  قرار دارد.

1. عوامل موثر در رشد خودروهای برقی: 
الف( تغییرات زیست‌محیطی: 

کاهش آلودگی:  فشارهای زیست‌محیطی و نگرانی‌های مربوط به تغییرات آب و هوا به شدت به استفاده از خودروهای برقی کمک
کرده است.

قوانین دولتی:  بسیاری از کشورها قوانینی وضع کرده‌اند که به کاهش استفاده از خودروهای سوزش داخلی و تشویق به خودروهای
برقی کمک می‌کند.

ب( توسعه فناوری: 
باطری‌های پیشرفته:  توسعه فناوری باطری‌ها )مانند بطری‌های لیتیوم-یون( به طول عمر بالاتر و هزینه کمتر منجر شده است.

سرعت شارژ:  فناوری‌های شارژ سریع به کاربران اجازه می‌دهد تا خودروهای برقی خود را به سرعت شارژ کنند.

ج( کاهش هزینه‌ها: 
هزینه تولید کمتر:  با پیشرفت فناوری و افزایش مقیاس تولید، هزینه تولید خودروهای برقی کاهش یافته است.

هزینه عملیاتی کمتر:  نگهداری و تعمیرات خودروهای برقی کمتر هزینه دارد نسبت به خودروهای سنتی.

 :)CAGR( نرخ رشد سالانه ترکیبی 
10 تا 12 درصد: 

نرخ رشد CAGR خودروهای برقی نشان می‌دهد که این صنعت با یک رشد ثابت و پایدار در حال حرکت است. این رشد به دلیل:
تغییرات زیست‌محیطی ،توسعه فناوری ،کاهش هزینه‌ها

مقایسه با حوزه‌های دیگر: 
نرخ رشد خودروهای برقی با خدمات ابری )12 تا 17%( و هوش مصنوعی )17 تا 25%( مقایسه می‌شود، که نشان‌دهنده موقعیت میانی اما پایدار

۵این صنعت است.
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    تبلیغات دیجیتال: با درآمد ۵۲۰ میلیارد دلار در 2022، این صنعت تا 2040 پیش‌بینی می‌شود به ۲۱۰۰ تا ۲۹۰۰
میلیارد دلار برسد. نرخ رشد این بخش بین ۸ تا ۱۰ درصد است.

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

تبلیغات دیجیتال )DIGITAL ADVERTISING( یکی از حوزه‌های رشد سریع در عصر دیجیتال است که در سال 2022 با
درآمد 520 میلیارد دلار فعالیت می‌کند. پیش‌بینی می‌شود که تا سال 2040، این رقم به اندازهٔ 2.1 تا 2.9 تریلیون دلار  برسد. نرخ رشد

سالانه ترکیبی )CAGR( این حوزه بین 8 تا 10 درصد  قرار دارد.

1. عوامل موثر در رشد تبلیغات دیجیتال: 

الف( رشد فناوری و محیط‌های دیجیتال: 
محیط‌های آنلاین:  با گسترش استفاده از اینترنت، شبکه‌های اجتماعی، وبسایت‌ها، و برنامه‌های موبایل، تبلیغات دیجیتال

فرصت‌های بیشتری برای نمایش تبلیغات دارد.
هوش مصنوعی و یادگیری ماشین:  استفاده از AI و ML برای شخصی‌سازی تبلیغات و بهینه‌سازی هدف‌گیری کاربران منجر به

افزایش کارایی تبلیغات شده است.

ب( تغییر رفتارهای خرید: 
رفتارهای خرید آنلاین:  با افزایش خریدهای آنلاین، تبلیغات دیجیتال به عنوان یکی از اصلی‌ترین روش‌های جذب مشتریان درنظر

گرفته می‌شود.
محتوا محور:  تولید محتوای مرتبط و جذاب برای جذب توجه کاربران نقش مهمی در موفقیت تبلیغات دیجیتال دارد.

ج( کاهش هزینه‌ها: 
ROI (RETURN ON هزینه کمتر:  نسبت به تبلیغات سنتی، تبلیغات دیجیتال هزینه کمتری دارد و بهترین

(INVESTMENT را ارائه می‌دهد.

 :)CAGR( نرخ رشد سالانه ترکیبی 
8 تا 10 درصد: 

 نرخ رشد CAGR تبلیغات دیجیتال نشان می‌دهد که این صنعت با یک رشد ثابت و پایدار در حال حرکت است. این رشد به دلیل:
توسعه فناوری ،تغییر رفتارهای خرید ،کاهش هزینه‌ها

مقایسه با حوزه‌های دیگر: 
نرخ رشد تبلیغات دیجیتال با تجارت الکترونیک )7 تا 9%( و خدمات ابری )12 تا 17%( مقایسه می‌شود، که نشان‌دهنده موقعیت میانی اما پایدار این

۶صنعت است.
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    نیمه‌هادی‌ها: درآمد این بخش در 2022 معادل ۶۳۰ میلیارد دلار است و تا 2040 به ۱۷۰۰ تا ۲۴۰۰ میلیارد دلار
خواهد رسید. نرخ رشد آن در حدود ۶ تا ۸ درصد است.

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

صنعت نیمه‌هادی‌ها )SEMICONDUCTORS( یکی از حوزه‌های کلیدی در تکنولوژی است که در سال 2022 با درآمد 630
میلیارد دلار فعالیت می‌کند. پیش‌بینی می‌شود که تا سال 2040، این رقم به اندازهٔ 1.7 تا 2.4 تریلیون دلار  برسد. نرخ رشد سالانه

ترکیبی )CAGR( این حوزه بین 6 تا 8 درصد  قرار دارد.

1. عوامل موثر در رشد صنعت نیمه‌هادی‌ها: 
الف( توسعه فناوری: 

محاسبات پیشرفته:  نیمه‌هادی‌ها اساس تمامی دستگاه‌های الکترونیکی و محاسباتی هستند. با پیشرفت فناوری‌های مثل هوش
مصنوعی، 5G، و IOT، نیاز به نیمه‌هادی‌های قدرتمندتر و کوچکتر افزایش یافته است.

فناوری کوانتومی:  توسعه فناوری‌های کوانتومی نیازمند نیمه‌هادی‌های جدید و پیشرفته است.

ب( تقاضای صنایع مختلف: 
خودروهای برقی:  خودروهای برقی به طور گسترده از نیمه‌هادی‌ها برای مدیریت انرژی، کنترل سیستم‌ها، و ارتباطات استفاده

می‌کنند.
تجهیزات پزشکی:  دستگاه‌های پزشکی پیشرفته نیازمند نیمه‌هادی‌های دقیق و کوچک هستند.

محاسبات ابری:  خدمات ابری به طور گسترده از نیمه‌هادی‌های قدرتمند برای پردازش داده‌های بزرگ استفاده می‌کنند.

ج( سرمایه‌گذاری دولتی و خصوصی: 
سرمایه‌گذاری‌های زیاد:  دولت‌ها و شرکت‌های خصوصی به طور فزاینده‌ای در توسعه و تولید نیمه‌هادی‌ها سرمایه‌گذاری می‌کنند.

توسعه زنجیره تامین :  ساخت کارخانجات تولید نیمه‌هادی )FABRICS( در کشورهای مختلف به گسترش این صنعت کمک
کرده است.

 :)CAGR( نرخ رشد سالانه ترکیبی 
6 تا 8 درصد: 

نرخ رشد CAGR نیمه‌هادی‌ها نشان می‌دهد که این صنعت با یک رشد ثابت و پایدار در حال حرکت است. این رشد به دلیل:
توسعه فناوری ،تقاضای صنایع مختلف ،سرمایه‌گذاری‌های زیاد

مقایسه با حوزه‌های دیگر: 
نرخ رشد نیمه‌هادی‌ها با تبلیغات دیجیتال )8 تا 10%( و تجارت الکترونیک )7 تا 9%( مقایسه می‌شود، که نشان‌دهنده موقعیت میانی اما پایدار این

صنعت است.
.

۷
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سود 2040 و پیش‌بینی‌ها:

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

این اطلاعات نشان می‌دهد که هر یک از این حوزه‌ها در آینده )تا سال 2040( پتانسیل بالایی برای رشد و بهره‌برداری دارند، اما حاشیه
سود آن‌ها متفاوت است. با توجه به این اعداد، می‌توانیم بهتر متوجه شویم کدام حوزه‌ها از لحاظ سودآوری بیشترین جذابیت را دارند.

 مقایسه حاشیه سود حوزه‌ها: 
تجارت الکترونیک : سود  230–920 میلیارد دلار                                        حاشیه سود : 15–%20
هوش مصنوعی و خدمات : سود  340–600 میلیارد دلار                             حاشیه سود : 20–%25 
خدمات ابری  : سود   160–510 میلیارد دلار                                               حاشیه سود : 10–%15
خودروهای برقی : سود 100–320 میلیارد دلار                                             حاشیه سود : 4–%10 
تبلیغات دیجیتال : سود 50–150 میلیارد دلار                                              حاشیه سود : 10–%15
نیمه‌هادی‌ها : سود 340–600 میلیارد دلار                                                  حاشیه سود :20–%25 

نتیجه‌گیری:  الف( حوزه‌های با سودآوری بالا: 
هوش مصنوعی و خدمات:  با حاشیه سود بالای 20–25٪ ، این حوزه برای سرمایه‌گذاری بلندمدت مناسب است.

نیمه‌هادی‌ها:  با حاشیه سود مشابه )20–25٪ (، این صنعت به دلیل نقش کلیدی‌اش در فناوری‌های دیگر، جذابیت بالایی دارد.
ب( حوزه‌های با سودآوری متوسط: 

تجارت الکترونیک:  با حاشیه سود 15–20٪ ، این حوزه برای سرمایه‌گذارانی که به دنبال رشد و بازارهای گسترده هستند، مناسب است.
خدمات ابری و تبلیغات دیجیتال:  با حاشیه سود 10–15٪ ، این دو حوزه برای سرمایه‌گذاری‌های متنوع‌سازی مناسب هستند.

ج( حوزه‌های با سودآوری کم: 
۸خودروهای برقی:  با حاشیه سود کم )4–10٪ (، این حوزه برای سرمایه‌گذارانی که به دنبال فرصت‌های بلندمدت و اجتماعی هستند، مناسب است.

2. تحلیل حاشیه سود:  
الف( هوش مصنوعی و خدمات / نیمه‌هادی‌ها: حاشیه سود بالا:  این دو حوزه با حاشیه سود بین 20 تا 25٪ ، بالاترین سودآوری را

دارند.
دلایل:  هوش مصنعتی:  این صنعت به دلیل فناوری پیشرفته و کاهش هزینه‌های عملیاتی، سودآوری بالایی دارد.

نیمه‌هادی‌ها:  نیمه‌هادی‌ها به عنوان بنیاد فناوری‌های دیگر، تقاضای بالایی دارند و هزینه‌های تولید آن‌ها نسبتاً کمتر است.
ب( تجارت الکترونیک: حاشیه سود متوسط:  با حاشیه سود بین 15 تا 20٪ ، این حوزه در موقعیت میانی قرار دارد.

دلایل: تجارت الکترونیک به دلیل رقابت شدید و هزینه‌های لجستیک، حاشیه سود آن کمتر از هوش مصنوعی و نیمه‌هادی‌ها
است.

ج( خدمات ابری / تبلیغات دیجیتال: حاشیه سود متوسط:  این دو حوزه با حاشیه سود بین 10 تا 15٪ ، در موقعیت مشابهی قرار
دارند.

دلایل: خدمات ابری:  هزینه‌های نگهداری و توسعه شبکه‌های ابری می‌تواند حاشیه سود را کاهش دهد.
تبلیغات دیجیتال:  با وجود سودآوری خوب، رقابت شدید و تنظیمات قانونی می‌تواند حاشیه سود را محدود کند.

د( خودروهای برقی: حاشیه سود کم:  با حاشیه سود بین 4 تا 10٪ ، این حوزه کمترین سودآوری را دارد.
دلایل: هزینه‌های تولید بالا )مانند باطری‌ها و مواد خام(.

نیاز به سرمایه‌گذاری زیاد در زنجیره تامین  شارژ و شبکه‌های توزیع.
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حوزه‌های دیگر:

این نمودار اطلاعاتی جامع در مورد هیجده حوزه بالقوه برای رشد
اقتصادی در آینده تا سال 2040 ارائه می‌دهد. تحلیل دقیق‌تر این

نمودار شامل نکات زیر است:
درآمد 2022 و پیش‌بینی‌ها برای 2040:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

این نمودار نشان می‌دهد که صنایع مختلف در حال شکل‌دهی به آینده اقتصادی جهانی هستند. بخش‌هایی مانند تجارت الکترونیک،
هوش مصنوعی، و خدمات ابری احتمالاً بیشترین سهم درآمد و سود را خواهند داشت، در حالی که بخش‌هایی مانند فناوری هسته‌ای و
داروهای چاقی از رشد کمتری برخوردار خواهند بود. این تحلیل می‌تواند برای تصمیم‌گیری‌های استراتژیک در زمینه سرمایه‌گذاری و

برنامه‌ریزی کسب‌وکار در آینده اهمیت زیادی داشته باشد.

۹

نتیجه‌گیری کلی:

 خودروهای خودران، فضا، امنیت سایبری، باتری‌ها، ساخت و ساز مدولار، ویدئو استریمینگ، بازی‌های ویدیویی، رباتیک،
بیوتکنولوژی و داروهای مرتبط با چاقی همگی پیش‌بینی رشد دارند، اما به نسبت دیگر بخش‌ها درآمد و سود کمتری خواهند داشت.

 پیش‌بینی‌ها برای بخش‌هایی مثل انرژی هسته‌ای و حمل‌ونقل هوایی آینده‌ای کمتر از سایر حوزه‌ها دارند.
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"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS

INVESTMENT KNOWLEDGE"
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این تصویر یک تحلیل از صنعت‌های احتمالی برای آینده تا سال 2040
است که به سه دسته تقسیم‌بندی شده: حوزه‌های امروز،
زیرمجموعه‌های حوزه‌های امروز، و حوزه‌های نوظهور. در اینجا به

تفصیل آنچه که این نمودار نشان می‌دهد، توضیح داده می‌شود:

"EVERY MONDAY, A STEP TOWARDS
INVESTMENT KNOWLEDGE"

حوزه‌های امروز که احتمالاً به عنوان حوزه‌های فردا ادامه خواهند یافت )۴ حوزه(:
 خدمات ابری ،تجارت الکترونیک، خودروهای برقی، نیمه‌هادی‌ها

این حوزه‌ها هم‌اکنون وجود دارند و به احتمال زیاد در آینده نیز به رشد خود ادامه خواهند داد.

زیرمجموعه‌های حوزه‌های امروز که ممکن است به حوزه‌های فردا تبدیل شوند )۳ حوزه(:
  اینترنت مصرف‌کننده،  نرم‌افزار،  تفریحات ویدئویی/صوتی

این‌ها بخش‌هایی از حوزه‌های موجود هستند که ممکن است در آینده به‌عنوان حوزه‌های مستقل به رشد بیشتری دست یابند.

حوزه‌های نوظهور که احتمالاً رشد زیادی خواهند داشت )۱۱ حوزه(:
  باتری‌ها ،    امنیت سایبری،    داروهای مرتبط با چاقی،    حرکت هوایی آینده،    بیوتکنولوژی صنعتی و مصرف‌کننده،

    ساخت و ساز مدولار،    نیروگاه‌های هسته‌ای فسیلی ،    رباتیک،    خودروهای خودران ،    بازی‌های ویدیویی،    فضا
این حوزه‌ها پیش‌بینی می‌شود که رشد زیادی خواهند داشت و نقش مهمی در آینده ایفا کنند.

حوزه‌هایی که ممکن است رشد و پویایی کافی نداشته باشند تا در آینده به عنوان حوزه‌های فردا ظهور کنند )۵ حوزه(:
 داروسازی )بیوفارما( ،    الکترونیک مصرفی،    الکترونیک صنعتی،    خدمات کسب‌وکار اطلاعات‌محور،    پرداخت‌ها

این حوزه‌ها ممکن است تا سال 2040 به اندازه کافی پویایی نداشته باشند تا تبدیل به حوزه‌های اصلی آینده شوند.

حوزه‌هایی که تقریباً نوظهور هستند و ممکن است تا سال 2040 رشد زیادی داشته باشند، اما هنوز قطعیت ندارند )۸
حوزه(:

هیدروژن پاک ،    مواد کم‌کربن،    فیوژن هسته‌ای،    محصولات و خدمات برای سالمندان،    تجهیزات تولید انرژی
تجدیدپذیر

    سوخت‌های پایدار،    واقعیت مجازی و افزوده،    وب 3.0، از جمله امور مالی غیرمتمرکز

این حوزه‌ها احتمالاً به رشد خواهند رسید اما هنوز به دلیل عدم قطعیت‌هایی در آینده، به‌طور کامل تحلیل نشده‌اند.

۱۱ 

این حوزه‌ها به دلیل وجود عدم قطعیت‌های زیادی در مورد روند رشد و زمان‌بندی توسعه، نیاز به بررسی بیشتر دارند.
نتیجه‌گیری کلی:

این نمودار یک پیش‌بینی کامل از روندهای صنعتی است که می‌تواند به شرکت‌ها و سرمایه‌گذاران در شناسایی
فرصت‌های آینده کمک کند. برخی حوزه‌ها، مانند خدمات ابری، تجارت الکترونیک، و خودروهای برقی، در حال حاضر
به وضوح در مسیر رشد قرار دارند و پیش‌بینی می‌شود که در آینده نیز به رشد خود ادامه دهند. سایر حوزه‌ها، مانند
واقعیت مجازی و هیدروژن پاک، هنوز در مراحل ابتدایی هستند و ممکن است در آینده به بخش‌های بزرگ اقتصادی
تبدیل شوند. این تحلیل می‌تواند به مدیران و تصمیم‌گیرندگان کمک کند تا بر اساس روندهای پیش‌بینی‌شده،

برنامه‌ریزی‌های استراتژیک خود را تنظیم کنند.


